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 Monsieur Alain Curchod 
 Adlatus 
 Avenue de Chillon 59 
 1820 Montreux 
 
 
 
 
 
 
 
 Vevey, le 21 décembre 2009 
 
 
 
 
 
 
Cher Monsieur, 
 
 
Permettez-moi par ces quelques lignes de vous remercier du soutien que vous m'avez apporté 
lors de nos échanges et de la qualité de votre coaching. 
 
 
En effet, vous avez su rapidement mettre le doigt sur ce qui faisait défaut dans mon entreprise 
et mon organisation. A savoir que je me dois de déléguer le plus possible les tâches internes  
de réalisation des mandats et de me consacrer plus rigoureusement à la prospection de notre 
clientèle. Votre large expérience du "terrain" m'a également été utile dans la définition des 
cibles à prospecter. 
 
 
Bien que la situation économique ne soit pas des plus favorables pour mon activité profession-
nelle, je vois dans l'année à venir quelques opportunités qui découlent de notre travail commun 
et des efforts de prospection mis en œuvre. 
 
 
Vous réitérant mes remerciements pour votre contribution, je vous prie de recevoir, cher 
Monsieur, mes cordiales salutations qui accompagnent mes meilleurs vœux pour les 
prochaines fêtes de fin d'année. 
 
 
 
 
 
 
 Michel Voisard 


